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: I fmbmdelse med det hos handelsmmlsteren den 8 ds afholdte‘?myade,,under

‘ ‘:hvﬂket der rettedes opfordnng til erhvervene om at soge udveje for en’ hurtlg fomgelse s
~af den danske eksport har jeg’ overve]et sagen og skal fore]@blg fremkomme med neden~ o
o staende betragtmnger og. forslag. g G :

\ .~ Som en af de fundamenta,lé forudsaetmnger for pabegyndelsen af et eksportfrem- i

“stod- med ud&ugt til held 4 anfores kendskab il det- pagaeldende ‘udenlandske ‘marked.
Ganske vist opnds dette kendskab bedst ved indlevelse:i forholdene pé pladsen og den

| dermed ffalgende erhvervelse af- forretmngsforbmdelser, der er mere pelsonhge end’ de"
- gennem korrespondance eller pa andén made knyttede.” Imldler’md er arbejdet pi selve

L pa hvilken méde arbejdet burde deles mellem erlivervene og udenrigsministeriets. erhvervs~

~ pladsen med’ de dertil horende’ markedsanalyser t1dskraevende

,fa‘r en raekke eksportﬁrer til pa forhénd at give op over for ,

 at soge disse kreédse 1ndd1'aget i eksportarbe]det kunne jeg taenke 'mlg at foresla, an

.- gennem seerlige pjecer, hver alene omfattende et enkelt land, gav- oplysnmger om. dett L

‘ierhvervsakonomlske struktur og andre for et kommende eksportarbe]de nﬁdvendlge

- kendsgerninger. - ; R

,1 Selve den prakhske fremgangsmade yed forberedelsen og udglvelsen ai' de naevnte o i
- pjecer ber selvsagt gores-til genstand for grundige overvejelser, ligesom spﬂrgsmalet om, - -

ofte bekostehge,

hv1lket

“kontor, ma nojere. behandles, men allérede nu mé jeg fastsld, at’ en omfattende og velv1]11g

o presseomtale vil veere af veerdi, samt at fordehngen, der dels vil' kunne ﬁnde sted gennem

_fudenmgsmmlstenet 'og dels gennern, organlsatlonerne, bor vere gratxs y
En anden nedvendig forudseetning for en resultatrig eksport er: den pagaeldende
feksportﬁrs evne til gkonomisk at patage sig forretningen. Der kreves ved: ekspoft en-
~sterre kapitalbinding, end hj emmemarkedet kreever. Ofte er avancerne ved eksport mindre.
“end Pé. hj emmemarkedet; til gengaeld er afssetnmgsmuhghederne storre, sifremt varerne
slar an i udlandet. Der er yderhgere vanskeligheder for eksporteren,. 1det han skal kon-"
B :kurrere med et ofte stort lands produkter, og told stiller ham i forvejen i denne henseende : 8
- ringere.. Pa eksportm\arkedet meder han endvidere-ofte betahngsbetmgelser der er vaesent-

. ligh mére byrdefulde end de, der rader i hans- h]emland Det bzr derfor overve]es a.t tll- -
o 've]ebrmge storre og bllhgere lanemuligheder. :
‘ - For eksportﬂren er-det endvidere af stor betydnlng, at’ han 1 v1dest muhgt omfang

: 'kan overse de risici, han ﬂkonomlsk patao'er sig ved kontraheringen med den udenlandske -

" keber, og den bedste vej til pa forhdnd at skaffe sig viden. om kundens ;ztkonomlske status ~
tjener de i udlandet indhentede oplysninger, i forste reeklce bankoplysnmgerne Detieri
 dag forbundet.med en ikke ringe udgift at fa fremskafiet sadanne. sohdltetsoplysnmger, og
erfarmgsmaes&gt 1ndgar de meget langsomt. Kunne man i- forbindelse med udenngsmml- ‘

. ‘steriets erhvervskontor og bankerne finde frem til en forholdsws b1111g og navnhg meget - -

: .khurtw form for mdhentelse af dlsse 1nf0rmat10ner Vﬂ meget vaere naet Den modtagne




