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ledes, at man i fabrikationen har kunnet anvende de
mest Tationelle fremstillingsmetoder. I denne for-
bindelse er det af stor betydning for at finde frem
til den interesserede keberklasse, at producenten
kan avertere med varens pris. Kun gennem anven-
delse af reklame og salgsteknik er det muligt at
komme i forbindelse med den keberskare, som kan
.sikre masseproduktionens fordele for forbrugerne.
Efter kommissionens indstilling ber tilladelse il
_anveridelse af minimums-bruttopriser begraenses til
tilfwelde, hvor visse forhandlere systematisk benyt-
ter varen som lokkevare ved at sxlge den til ind-
kebspris eller med en meget lav bruttoavance og
derigennem. bl. a. skader fabrikens gkonomi i vz-
gentlig grad. Det er imidlertid usandsynligt, at den
samme vare systematisk benyttes som lokkevare, og
derfor vil tilladelse til anvendelse af bruttopriser
formentlig, hvis forslaget gennemfores, kun blive
givet i:s8 ringe omfang, at forslaget i realiteten vil
virke som et generelt forbud mod bruttopriser.
- I denne forbindelse finder man anledning til at
fremheeve, at det begrensede virkefelt, kommis-
sionen levner bruttoprissystemet, ikke synes be-

grundet i det effektivitetshensyn, som kommissio- |

nen selv fremhsever som det vigtigste mél for en
lovgivning p& det -her omhandlede omride. Man
skal igvrigt vedrorende bruttoprissystemet bemzerke,
at undersalg — lokkevaresalg — i alle tilfelde vil
skade produktionen, bl. a. fordi-det ofte forekom-

mer, at andre handlende overfor producenterne i .

sadanne tilfelde fremswmtter krav om fremstilling
af sékaldte egne merker, hvilket omgiende med-
forer hojere omkostninger pr. produceret enhed.

Efter kommissions-betenkningen vil vejledende .

priser vere tilladt; sifremt man - tilkendegiver deb
folgende omsatningsled, at prisen er vejledende, og
der séledes frit kan beregnes lavere prigser. Kom-
missionen forudsetter dog, at vejledende priser an-
‘meldes til prisdirektoratet, en bestemmelse, som ikke
forekommer rimelig. En vejledende pris, som ifelge
definitionen ikke binder de fglgende omsstningsled,
giver ikke producenten en veasentlig indflydelse pa
prisen og ber derfor heller ikke kunne kreves an-
meldt.

En opretholdelse af kravet om anmeldelse af vej-
ledende bestemmelser vil ogsd medfere, at pris-

direktoratets administration ps dette omréde op-

retholdes usendret, siledes at de administrative for-
- dele, som trustkommissionen tilleegger en forhdnds-
- godkendelsesordning, ikle opnés.

Industriridet har erfaring for, at en ophsvelse
.af bruttopriser i almindelighed ikke medforer bil-
ligere priser, undertiden tveertimod. Grunden hertil
-er formentlig, hvad man ikke synes at have tillagt
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tilstreekkeligh veegt i kommissions-beteenkningen, at
en minimum-bruttopris si godt som altid tillige
vil veere en maksimum-bruttopris. e

Iovrigh er det i praksis ofte umuligt at aftale
maksimums-bruttopriser uden - samtidig gennem
fastssttelse af en m1mum-bruttopr1s at mkre de
handlende mod undersalg.

Som konklusion skal industrirbdet udtale, ab
man m3$ frardde, at der p4 indevarende tidspunkt
skrides til lovgivningsforanstaltninger pé dette om--
rade, da den nugeldende prislovs bestemmelser er
tilstraskkeligh betryggende til ab afvaerge eventuelle
mindre heldige forhold, og da udviklingen, pa dette
omréde — og som folge heraf den samfundsmessige
vurdering af bruttopnser —endnu ikke har findet
sin endelige form.

Som nwmvnt i betmnkningen findes der her i
landet kun £3 aftaler om etableringskontrol, ligesom.
boycot-aftaler kun kendes i ringe udstraekning.
Derimod findes en. del eksklusivaftaler.

Baggrunden for industriens delt&gelse i aftaler .
af denpe art vil som regel veere gnsket om sukrmg'
af en stabil produktlon For at sikre de efterfol-
gende handelsleds interesse for salg af producen-
tens varer vil det ofte veere ntzfdvendlgt at give dis-
se en fortrinsret, i afsmtningen, og producenten op-
nar samtidig ved en nermere tilknytning til afta-
gerne. en mulighed for imedegielse af udenla,ndsk
konkurrence. o ,

Danske virksomheder mdenfor en, glven bra,nche
mé producere sével de, gmngse varer som, de mange
specialartikler, som markedet krasver. Sxtter den
udenlandske konkurrence ind, sker det naesten altid
pé basis af store kvantiteter af normale dimensio-
ner, pd hvilke udlandet har en overskudsproduk-
tion, hvorimod den udenlandske konkurrence ikke
er interesseret i at tilbyde de smé kvantiteter i spe-
cialartiklerne.. Hvis de udenlandske konkurrenter
uhemmet kunne afsestte deres overskudsproduktion:
i Danmark, ville markedet blive forsynet pé.den
méde, at de danske producenter forst og fremmest
skulle levere specialartiklerne og kun £ lejlighed
til at sxlge de normale dimensioner, nir de uden-
landske konkurrenter ikke havde noget eksport-
overskud. P& et sidant grundlag er det imidlertid
umuligh for en dansk fabrik rationelt at- tﬂmtte-
lsgge sin produktion.

Udenlandske konkurrenter - anvender i v1d ud—
streckning eneforhandlersystemet og har dermed.en. -
kunde, der sewrligh er interessereb i salg af deres.
varer., : : ’
, Det er kun rimeligt, at danske producenter har,
tilsvarende mulighed for ved ydelse af sarrettig-



